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« Carnet de santé » pour adulte 

 
 Rendre accessible, de manière simple, l’information médicale 

rattachée au patient. 
 
    Tous les documents rassemblés dans ce porte document fonction-
nel. Les patients savent où trouver leur dossier (ordonnances, carte vi-
tale etc.) et les intervenants du milieu médical ont toute l’information 
dont ils ont besoin. 
 
A chaque rendez vous, un seul dossier facile à utiliser et à transporter. 
 

 
Objectif principal : Simplification de la prise en charge médical  
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La clarté au service du patient 

     Taux de satisfaction de 99% pour les patients d’un cabinet 
d’urologie (source Cabinet d’Urologie de Grenoble). 
 
     Tout aussi utile aux femmes enceintes, personnes âgées et 
toutes personnes désireuses de simplifier les démarches médi-
cales. 

 

Pour les professionnels : 
 

• Coordination des soignants 

• Qualité de suivi des patients 

• Connaissances du passé médical 

• Satisfaction des patients 

 

 Pour les patients : 
 

 • Facilité d'utilisation 

 • Simplification de la prise en 
charge médicale 

 • Conservation des documents 

 • Pratique à emporter 
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Les documents du D.M.E 

    Des intercalaires logiques et pratiques permettent de 
trouver rapidement le document voulu. 

    Des poches internes pour glisser les documents encom-
brants tels que les radios et les scanners. 

    Et enfin, un porte-carte pour avoir sur soi les « papiers » 
liés à la prise en charge administrative des patients. 

 
Documents du D.M.E : 
 
• Ordonnances, 

• Comptes rendus opératoires  

• Courriers 

• Radios 

• Carte vital 

• Carte groupe sanguin 
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Exemples d’utilisations 

Femmes enceintes :  

    Les femmes collectent les documents et disposent de l’en-
semble de leur dossier médical à chaque rendez vous. Les 
médecins et sages femmes disposent d’informations sur le 
passé et le présent de leurs patientes. 
 

Pathologies lourdes :  

    Ces patients  souhaitent simplifier la prise en charge médi-
cale. Et chaque intervenant professionnel apprécie la coordina-
tion des soins que le D.M.E permet. Patient et médecins peu-
vent alors se concentrer sur des choses plus essentielles que 
la complexité administrative du suivi médical. 

 

Urgences :  

    Ici, le patient et les professionnels de la santé, cherchent 
avant tout la rapidité et l’efficacité. Il suffit alors d’ouvrir le 
D.M.E, pour connaître le passée du patient et pratiquer unique-
ment les examens nécessaires. 
 

Pour tous : 

    Même dans le quotidien le D.M.E s’avère utile. Il permet tout 
simplement de garder une trace du parcours médical. Les do-
cuments ayant d’autant plus tendance à être oubliés et égarés, 
que les visites médicales sont éloignées les unes des autres.  
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CONTACTS 

Si vous désirez plus de renseignements, n’hésitez pas à nous 
contacter : 

 
Relation commerciale 
Relation presse 
M'Changama-Battail Marine 
Tél. : 06 01 04 00 03 
E- mail : mcb.marine@live.fr 
 
 
Toutes les actualités : 
dossiermedicalemporte.over-blog.com 
www.dossiermedicalemporte.com 
 
 
Société MELIHOS 
29 bvd des Alpes 
38246 Meylan 
Tél. : 04 76 61 44 46 
E-mail : contact@dossiermedicalemporte.com 
SIRET : 43272039900026 
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Message aux journalistes 

    Pour des raisons légales (les médecins n’ayant pas le droit 
de commercialiser des produits), le nom du médecin à l’initia-
tive de ce projet n’est pas cité. Nous vous serions reconnais-
sants d’observer la même discrétion et de privilégier votre 
contact principal Mme M’Changama-Battail Marine. 
 
     La distribution du D.M.E se fait actuellement principalement 
par le biais des associations de malade, du site Internet et des 
prestations commerciales mise en place par Mme M’Changa-
ma-Battail Marine. La vocation de ce projet n’est pas d’en faire 
un succès financier mais surtout un succès auprès des utilisa-
teurs. 
 
    Notre démarche est donc essentiellement de faire connaître 
ce produit auprès des personnes qui seront susceptibles d’en 
faire bon usage. C’est dans cette démarche que nous avons 
souhaitez vous contacter. 
 
En espérant pouvoir travailler avec vous, recevez nos aima-
bles salutations. 
 

Marine 


