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3manager by screenshots 

 

Une visite de l’application en images 

 
 

	   	  

Ce	  document	  décrit	  par	  l’image,	  à	  l’aide	  de	  copies	  d’écrans	  et	  d’exemples,	  les	  points	  
clefs	  et	  les	  avantages	  d’une	  solution	  comme	  3manager,	  le	  premier	  décisionnel	  dédié	  
à	  l’impression	  et	  à	  la	  gestion	  intelligente	  de	  flotte	  de	  copieurs	  et	  d’imprimantes.	  
	  
En	  partant	  du	  tableau	  de	  bord	  du	  revendeur,	  espace	  où	  il	  pourra	  observer	  
l’intégralité	  des	  parcs	  de	  tous	  ses	  clients,	  vous	  découvrirez	  le	  tableau	  de	  bord	  d’un	  
client,	  son	  inventaire	  précis,	  imprimantes	  locales	  incluses,	  la	  gestion	  active	  du	  parc	  
avec	  le	  taux	  de	  charge	  de	  chaque	  machine,	  la	  fiche	  d’identité	  de	  chacun	  des	  
équipements.	  
	  
Le	  point	  d’orgue	  sera	  la	  fonction	  Sales	  Board	  qui	  vous	  permet	  d’être	  informé	  de	  
touts	  les	  possibilités	  d’optimisation	  et	  de	  vente	  potentielles	  de	  nouvelles	  machines	  
chez	  tous	  vos	  clients,	  tout	  en	  permettant	  à	  ce	  client	  d’avoir	  une	  visibilité	  sur	  les	  
économies	  qu’il	  peut	  réaliser.	  
	  
Utiliser	  3manager	  au	  quotidien	  vous	  fera	  à	  vous	  aussi	  réaliser	  un	  très	  important	  gain	  
de	  temps	  car	  sans	  3manager	  vous	  devrez	  compiler	  et	  interpréter	  des	  dizaines	  de	  
fichiers	  Excel.	  Passez	  plutôt	  	  ce	  temps	  à	  appeler	  vos	  clients	  et	  faire	  du	  business	  	  	  
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Tableau	  de	  bord	  revendeur	  
Visibilité	  sur	  tous	  les	  parcs	  de	  vos	  clients	  en	  un	  seul	  tableau	  de	  bord	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
Tableau	  de	  bord	  d’un	  client	  
Visibilité	  sur	  toutes	  les	  statistiques	  en	  un	  seul	  écran	  :	  
Taux	  mensuels	  d’utilisation	  –	  Volumétrie	  -‐	  	  progression	  N&B	  /	  Couleur	  –	  Alertes	  activées	  
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La	  page	  «	  Equipements	  »	  donne	  une	  vue	  de	  tout	  le	  parc	  ,	  machine	  par	  machine	  avec	  les	  volumes	  et	  le	  taux	  
d’utilisation	  mensuelle	  (en	  rouge)	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  	   	  En	  cliquant	  sur	  l’adresse	  d’une	  machine	  on	  obtient	  sa	  

fiche	  d’identité	  et	  ses	  consommations	  
On	  obtient	  également	  ses	  courbes	  volumétriques	  et	  
énergétiques	  	  
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	   	  La	  fonction	  «	  Economiseur	  »	  détecte	  et	  affiche	  après	  un	  puissant	  calcul,	  les	  anomalies	  du	  par	  cet	  notamment	  suggère	  des	  
remplacements	  de	  machines	  tout	  en	  donnant	  une	  estimation	  des	  gains	  sur	  la	  durée	  des	  contrats	  
	  
On	  peut	  afficher	  une	  vue	  globale	  par	  service….	  

…	  ou	  obtenir	  une	  vue	  détaillée	  pour	  chaque	  équipement	  pour	  lequel	  une	  optimisation	  est	  possible	  
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La	  fonction	  Sales	  Board	  est	  le	  cœur	  de	  l’application.	  En	  s’appuyant	  sur	  ses	  trois	  bases	  de	  données	  :	  	  Volumétrie,	  
données	  financières	  des	  contrats	  et	  grille	  tarifaire	  des	  équipements,	  le	  Sales	  Board	  affiche	  les	  équipements	  en	  
trois	  catégories	  :	  
Machines	  en	  Surexploitation	  –	  Machines	  en	  Sous-‐exploitation	  et	  machines	  en	  adéquation	  avec	  les	  volumes	  
donnés	  par	  le	  constructeur.	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
En	  cliquant	  sur	  la	  flèche	  du	  tableau	  «	  Vue	  d’ensemble	  »	  on	  lance	  un	  calcul	  d’optimisation.	  Le	  résultat	  est	  une	  
vue	  comparative	  entre	  la	  situation	  actuelle	  et	  les	  coûts	  associés	  par	  an	  (si	  on	  ne	  fait	  rien)	  et	  l’estimation	  que	  
Sales	  Board	  a	  effectuée.	  En	  vert,	  on	  voit	  les	  gains	  potentiels	  et	  surtout	  le	  «	  Break	  Even	  Estimé	  »	  indiquant	  que	  
l’on	  peut	  contacter	  ce	  client	  dès	  maintenant	  	  
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En	  cliquant	  sur	  l’onglet	  «	  Brand	  »	  (constructeur)	  on	  obtient	  la	  visibilité	  de	  la	  répartition	  des	  
volumes	  par	  constructeur.	  Un	  clic	  sur	  la	  petite	  flèche	  noire	  lance	  le	  calcul	  

Chaque	  ligne	  du	  tableau	  ci-‐dessous	  représente	  une	  opportunité	  de	  vente	  chez	  ce	  client	  
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Dans	  la	  page	  «	  Environnement	  »,	  s’affichent	  toutes	  les	  données	  de	  consommation	  électrique	  et	  de	  taux	  de	  carbone	  rejeté.	  	  
En	  surbrillance	  on	  peut	  observer	  que	  72%	  des	  équipements	  ne	  sont	  pas	  mis	  en	  veille	  (en	  rouge)	  et	  qu’une	  action	  sur	  ce	  point	  
peut	  conduire	  à	  une	  économie	  8	  242	  €	  (en	  vert)	  

Parmi	  les	  rapports	  disponibles,	  le	  «	  Résumé	  »	  est	  le	  plus	  complet	  car	  il	  offre	  une	  vue	  en	  perspective.	  Scindé	  en	  trimestres	  de	  
l’année	  en	  cours,	  ce	  rapport	  montre	  les	  évolutions	  de	  tous	  les	  paramètres	  de	  	  volumes,	  coûts	  et	  consommation	  d’énergie	  et	  
l’on	  peut	  comparer	  ces	  données	  avec	  celles	  de	  l’année	  précédente	  
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L’outil	  3logger,	  livré	  en	  standard	  avec	  3manager,	  permet	  d’obtenir	  d’autres	  types	  d’informations	  comme	  la	  volumétrie	  sur	  les	  
imprimantes	  locales	  USB	  et	  donne	  toutes	  les	  statistiques	  obtenues	  par	  l’analyse	  des	  spoules	  Windows	  :	  
Ci-‐dessous,	  rapport	  des	  imprimantes	  USB	  

Rapport	  de	  ventilation	  par	  type	  d’applications	  

Rapport	  de	  ventilation	  par	  taille	  de	  fichiers	  d’impression	  

Rapport	  par	  nom	  de	  document	  


